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INSTRUMENTS

Solide Zielorientierung.

Im Wettbewerb mit den Automa-
tenherstellern konnte sich
Sielaff in der Vergangenheit
immer gut durchsetzen. Grund
hierfur ist nicht nur die bekannt
hohe Verarbeitungsqualitat
"made-in-germany", sondern
auch und vor allem die Innovati-
onskraft des Unternehmens.

Auch die Sielaftf GmbH & Co. KG
musste sich in den vergangenen Jah-
ren den turbulenten Entwicklungen
stellen. Auf der vergangenen Ven-
ding Paris hatte VR die Gelegenheit
mit Herrn Jiirgen Utschig, Geschiifts-
fiihrer von Sielaff, zu sprechen. Wir
erfuhren die ersten Ergebnisse aus
der Kundenumfrage (Hausmesse im
Juni 2008 in Herrieden) zum neuen
Riicknahme-Automaten Core V 50
und gleichzeitig Informationen iiber
die neue HoReCa-Losung Piacere.

Der Riucknahmeautomat begei-
stert viele Kunden von Sielaff.

Riicknahme-Automaten

Was auf der Hausmesse von Sielaff
in diesem Jahr als Dummy begann,
hat mittlerweile eine solide Perspek-
tive angenommen. "Die Idee, einen
Riicknahme-Automaten zu produzie-
renundanzubieten, erhieltenwir durch
unsere intensiven Gesprdche mitden
Branchenteilnehmern. Das Thema
Riicknahmeautomat im Vending-Be-
reich wird immer etwas stiefmiitter-
lich behandelt, da der Riicknahme-
automat zundchst einmal nur Geld
kostet und im Vergleich zu anderen
Verkaufsautomaten keinen Umsatz
generiert. In Zusammenarbeit mit
unseren Kunden haben wir einen
kostengiinstigen Automaten entwik-
kelt, der im Baukastensystem ausge-
baut werden kann: beginnend mit
der Annahme von Einweg und/oder
Mehrweg-PET-Gebinde bis hin zur
DPG-zertifizierten Annahme von Ein-
weggebinden. Unsere Kunden schiit-
zennicht nur die hochwertige Sielaff-
verarbeitung und damit einherge-
hend die hohe Zuverliissigkeit, son-
dern auch unsere Erfahrung aus den
Bereichen Lebensmittelhandel und
Discounter," so Jirgen Utschig, Ge-
schiftsfiihrer Sielaff.

"Sielaff geht von Haus aus einen
klaren, verstindlichen Weg fiir die
Branche: wir stellen Losungen her,
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Herr Jurgen Utschig, Sielaff und Herr Eric Schwaab, VR.

die funktionieren, die Bestand haben
und die Sinn machen. So auch unser
néichster Schritt hin in Richtung Ho-
ReCa* Jirgen Utschig weiter.

HoReCa

Riickblick: bereits auf der Eu'Vend
prasentierte Sielaff eine HoReCa Stu-
die, die Piacere. Mit den bisherigen
Erfahrungen aus der Barista Uno, die
mittlerweile in fast allen deutschen
Tank und Raststitten installiert ist,
wurde das Konzept Piacere noch ein-
mal verfeinertund den Marktanforde-
rungen angepasst. Die Anforderun-
gen an die HoReCa Technik, beson-
ders in Verbindung mitder Verarbei-
tung von Frischmilch sind sehr hoch.

Im Gegensatz zu anderen Herstellern
der Vendingbranche haben wir nicht
basierend "aus-vending-kommend"
schluBentwickelt, sondern aus der
Perspektive "HoReCa-Anspruch-im-
Alltag". Dasistein gewaltiger Unter-
schied. Wir sind uns sicher, dass wir
mit dieser Losung einen weiteren
Meilenstein gesetzt haben, der den
hichsten Anspriichen geniigt und
sehen der Zukunft, solide entgegen.
Weitere Informationen unter:

Sielaff GmbH & Co. KG, Automatenbau
Tel. [+49](0) 9825/ 180

Fax. [+49] (0) 9825 / 18 155

vetrieb@sielaff.de
www.sielaff.com
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